@TUR (EheveHUK

Business developer

Disponible pour une alternance a partir du 7 septembre 2026.

Business Developer doté d’'une double culture : aprés un parcours académique rigoureux en recherche
chimique, notamment en collaboration avec le CNRS, jai pivoté vers le développement commercial pour
lier expertise technique et performance de marché. Actuellement en charge de Pexpansion internatio-
nale d’'une nouvelle technologie chez Holodiag, je maitrise 'analyse stratégique et la prospection digitale.
Je souhaite désormais contribuer a la croissance d’un acteur du secteur scientifique en tant qualternant
pour 24 mois, en paralléle de mon Master Business et Biosciences a I'Université Catholique de Lille.

@fos

arturshevchukpro@gmail.com

06985196 01

76000, Rouen

24 ans
https://www.linkedin.com/in/artur-shevchuk/

@entres d’intérét

Innovation technologique et scientifique.
Responsabilité Sociétale des Entreprises (RSE).
Mobilité internationale.

Sports:boxe, grappling...

@ 2025 Business Developer (Alternance) | Holodiag
Octobre 2025 - Présent

- Pilotage de la performance commerciale;

- Expansion Internationale;

- Prospection ciblée;

- Analyse de marchg;

- Optimisation des procédés de vente internes;
- Reporting commercial via CRM.

Sciences et Méthodes Séparatives
Septembre 2024 - Juillet 2025

- Rigueur scientifique;

- Méthodologies de recherche;

- Traitement de données complexes;

- Etude approfondie de composés chimiques;
- Veille documentaire technique.

R 2018 Jobs étudiants
Hote d'accuell, réeceptionniste, employé de service
de restauration, aide boulanger, équipier polyvalent,
opérateur chef de production.

&g 2024 Stage en Laboratoire de Recherche | Laboratoire

ormations

2025 IFA Marcel Sauvage, Rouen
(2025-2026)

2024 Université de Rouen Normandie, Rouen
Master 1 XL-CHEM (Chimie)
(2024-2025)

2021 Université de Rouen Normandie, Rouen
Licence chimie
(2021-2024)

@ompétences

Analyse stratégique (diagnostics micro et macro-économiques);
Prospection omnicanale et expansion de marché;
Négociation B2B et ingénierie d’offres commerciales;
Maitrise des outils CRM et reporting;

Analyse de données et maitrise d’Excel;

Veille concurrentielle et documentaire technique;
Marketing stratégique et RSE;

Rigueur scientifique et méthodologique;

Intelligence situationnelle;

Ecoute active et empathie client;

Leadership;

Capacité d’adaptation;

Storytelling professionnel.

angages

Frangais courant
Anglais B2
Ukrainien courant
Russe B1

Bachelor Responsable de Développement Commercial


https://www.linkedin.com/in/artur-shevchuk/

